Bearbetning - marknadsféringen

Att skapa relationer ar nagot som kraver mer an en kontakt. Darfor ar det
vanligtvis en serie kompletterande aktiviteter, marknadsplaner, som
tillsammans utgdr marknadsforingen. Valet av metod styrs av malgruppen
och malet med aktiviteten. Ar du osaker pa& hur du ska ga tillvaga sa ta hjalp
av professionella radgivare, inte "kompisar och fiffiga svagrar” Det &r inte
bara kostsamt att satsa fel, du kan ocksa ge en felaktig bild av ditt foretag
och darmed riskera att forstora varumarket. Innan marknadsbearbetningen
pabodrjas sa maste aven malet vara faststallt, annars vet du ju inte om
satsningen var lyckad eller inte. Malet ska vara matbart och realistiskt samt
foljas upp regelbundet. Marknadsforing, som ju ar en forberedelse infor
kommande forsaljning, ar en langsiktig aktivitet som staller krav pa
uthallighet. Satsa darfor pa farre genomtéankta projekt hellre an pa manga
"som nog ar bra”.



